Oficina de Competitividade

NEGOCIACAO NO COMERCIO
INTERNACIONAL

ONLINE
17 E 18 DE NOVEMBRO DE 2020
DAS 10H AS 12H

W
ApexBrasil

apexbrasil@apexbrasil.com.br

www.apexbrasil.com.br

(61) 2027 0202




ONLINE NEGOCIACAO NO COMERCIO . . ags =
17 E 18 DE NOVEMBRO DE 2020 INTERNACIONAL OﬁCIna de comPEtltIVIdade §

As Oficinas de
Competitividade tem
como objetivo

Capacitar empresarios em diferentes aspectos e
necessidades de seus negdcios, com foco no
desenvolvimento de competéncias operacionais e

gerenciais essenciais a atividade exportadora.
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Eixos de Atuac¢ao

Inteligéncia de Mercado Estratégica

X
WWW.APEXBRASIL.COM.BR ApexBraSil



ONLINE NEGOCIAGCAO NO COMERCIO —~ J

17 E 18 DE NOVEMBRO DE 2020 INTERNACIONAL OﬁCina de compEtitividade {».h 7

» Desenvolvimento de
competéncias em negociacao
com atores internacionais;

Diretrizes
Estratégicas
das Oficina

» Fatores culturais na negociacdo; e

» Habilidades pessoais e
inteligéncia comportamental.
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Oficina de Competitividade C9
NEGOCIACAO

NO COMERCIO

INTERNACIONAL

Esta Oficina aborda a necessidade de se
desenvolverem competéncias na

17 E 18 DE NOVEMBRO DE 2020 negociacdo com os varios atores

Das 10h as 12h internacionais, num mundo cada vez
mais competitivo.

O processo de negociacao é tratado de
forma ampla.

PROFESSOR Apresenta aspectos essenciais do
Roberto Lang planejamento, execucido e manutencio
das negociagdes.

R$ 50,00

INSCREVA-SE AQUI
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PROFESSOR

ROBERTO LANG

MBA pelo INSEAD Fontainebleau
(Franga)

Administrador pela EAESP — FGV

Experiéncia em gestao na Unilever e
BRASIF Duty Free

Diretor da Nova School of Business and
Economics Lisboa no Brasil

Consultor e professor na Fundacao
Vanzolini
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PROGRAMAGCAO
10 de novembro — quarta-feira 11 de novembro — quinta-feira
/ . ~ 7
v Recepcio, agenda e objetivo. Modots d? negociagao. O método Harvard de
10h v’ Planejamento e organizacdo da negociagdo. 10h i ZlelElszion
Habilidades pessoais e inteligéncia v’ Situagdes comuns em negociagao.

comportamental.
10h50 pausa

10h50 Pausa
v Negociac3o: solucdo de divergéncias por meio de

11k v’ Fatores culturais Gestdo da negociacdo e 11h acordos.

flexibilidade / adaptacdo.
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